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Eurostars : un programme orientémarché

Introduction sur le marché prévue dans les 2 ans qui suivent la fin du projet
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Eurostars dans Horizon 2020
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75%

EUROSTARS

COUNTRIES

CONTRIBUTION

EU

CONTRIBUTION

25%

EUROSTARS TOTAL PUBLIC BUDGET 2014-2020

1.148 BILLION



36pays Eurostars

75% 25%

Afrique du Sud

Allemagne

Autriche

Bulgarie

Belgique

Canada

Corée du Sud

Croatie

Chypre

Danemark
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Estonie

Finlande
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Grèce

Hongrie

Islande

Irlande

Israël

Italie

Lettonie 

Lituanie

Luxembourg

Malte

Norvège

Pays-Bas

Pologne

Portugal

République Tchèque

Roumanie

Royaume-Uni

Slovaquie

Slovénie

Suède

Suisse

Turquie



Eurostars, les crit¯res dõ®ligibilit®
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75% 25%

.VLa/les « R&D performing SME » assume(nt) au minimum 50 %

du coût total du projet hors coûts de sous-traitance ;

VTous domaines technologiques ;

VUn pays ou un partenaire ne participe pas à plus de 75 % du

coût total du projet ;

VLa commercialisation intervient 2 ans après la fin du projet / ROI.
Exception : pour les projets Biotech, les 1ers essais cliniques doivent

intervenir dans les 2 ans qui suivent la fin du projet.



Une d®finition de òR&D performing SMEó 
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75% 25%

Source: FAQ Eurostars (https://www.eurostars-eureka.eu/faq/index)

ü SMEs with a headcount of 100 FTE employees or fewer must:

Å have at least 5.0 FTEs dedicated to R&D activities

Å or dedicate at least 10.00% of their FTE to R&D activities

Å or dedicate at least 10.00% of their turnover to R&D activities.

ü SMEs with a headcount of more than 100 FTE employees:

Å have at least 10.0 FTEs dedicated to R&D activities 

Å or dedicate at least 10.00% of their FTE to R&D activities

Å or dedicate at least 10.00% of their turnover to R&D activities.



Eurostars:éligibilité
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Porteur du 

projet : R&D-

performing 

SME issue 

dôun pays 

membre 

Eurostars

Au moins 

deux 

partenaires

(entités 

autonomes, 

personnes 

morales) 

issues dôau 

moins deux 

pays membres 

Eurostars

Les PME sont 

pilotes à bord

Projets 

collaboratifs 

internationaux, 

équilibrés

Projet dôune 

durée 

maximale de 3 

ans

Introduction 

sur le marché 

dans les 2 ans 

qui suivent la 

fin du projet



Eurostars côté pratique
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75% 25%

ü Appel à projets

V 2 appels à projets par an. Prochaines dates de clôture : 1er mars 2018

13 septembre 2018

ü Candidature

V Dossier unique en anglais, commun à tous les partenaires

V Inscription et soumission en ligne : www.eurostars-eureka.eu

ü Évaluation centralisée

V Notation par 3 experts indépendants

V Analyse financière effectuée par les agences nationales de financement

VClassement par un panel dô®valuateur

ü Financements synchronisés

V Pour tous les partenaires éligibles des projets lauréats

VMis en îuvre par les £tats: financements nationaux sous forme de subvention



Typologie dõun projet Eurostars
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3-4 participants

2-3 pays 

31 mois

Durée moyenne

1.4 Mú

Coût moyen du projet



Approche bottom-up / toutes thématiques
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75% 25%

Secteur technologique

Segment de marché



Eurostars: crit¯res dõ®valuation
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QUALITE & EFFICACITE DE 

LA MISE EN OEUVRE : 

Évaluation de base

EXCELLENCE :

INNOVATION & R&D

IMPACT : MARCHE &

COMMERCIALISATION

Å Qualité du consortium

Å Valeur ajoutée à travers la 

coopération

Å Planification et management 

de projet réaliste et 

clairement défini

Å Structure de coûts

raisonnable

Å Degr® dôinnovation

Å Nouvelles connaissances 

appliquées

Å Niveau du défi technique

Å Faisabilité technologique et 

risques

Å Taille du marché

Å Accès au marché et risques

Å Avantages compétitifs 

Å Plan de commercialisation 

clair et réaliste

Å Délai de commercialisation



Eurostars : procéduredõ®valuation
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SECURED FUNDING
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Le processus de financement 
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75% 25%

Bpifrance est le financeur des laur®ats fran­ais dõEurostars 

Ses interventions en subventions respectent les taux suivants : 

Å R&D Performing SME : 40% ;

Å Autres entreprises <2000 salariés : 30% ;

Å Laboratoires publics, universités : 40% des coûts complets,

subvention plafonnée à 100 kú;

Å Bpifrance intervient dans la limite des fonds propres de

lôentreprise.
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Le versement des aides Bpifrance
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75% 25%

Pour les entreprises : 

versement en 3 tranches (50% à la signature du 

contrat, 30% en cours de projet, et solde de 20%).

Pour les laboratoires publics, universités :

versement en 2 tranches (70% et 30%) subordonné à 

la réalisation des travaux et à la remise du rapport final 

du projet. 
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Le dossier de candidature: Plan

Project Pitch: Overview of your project

Business case: Why ? (how will it get to market, competition, 

IPR,é)

Project description: What is it about?

Work packages: How, by whom, .. ?

Participants: Who are you? How is structured your consortium?

Project annexes



Ce quõil faut faire avant le d®p¹t (1/2)

Å Vérifiez la capacité de vos partenaires ¨ respecter lõensemble de leurs 
engagements:

- techniques (compétences disponibles)

- juridiques (propriété industrielle) 

- financiers (financement de la part non subventionnée des budgets)

Å Définir les objectifs du projet (innovation + business + commercialisation) 

- Cadrage tâches et ressources 

- Monter lõ®quipe projet 

- Planifier 

- Monter le budget 

- Définir la méthode de commercialisation

Å Vérifier votre éligibilité et celle de vos partenaires à un financement 

national 

Montage dõun projet Eurostars

Titre de la présentation

19



Å Veiller ¨ respecter les crit¯res dõ®ligibilit® Eurostars

Å Commencerles négociations relatives à la PI et à lõexploitationdes

résultatsavecvospartenaires

Å Réunir les annexes financières (liasses fiscales/bilans des deux derniers

exercicesclos ou businessplan pour les start up),à joindre à votre dossier de

candidaturelors dudépôt

Å Soignezla rédaction de lõapplicationform : Maîtriser le temps de

préparation du dossier avant le dépôt et sõassurerde lõadh®sionde

lõensembledespartenaires

Å Anticiper la soumission de votre dossier 24h avant la deadline:

importanttrafic

Montage dõun projet Eurostars

Ce quõil faut faire avant le d®p¹t (2/2)

Titre de la présentation

20



Aide au Partenariat Technologique Europe

Vous Nous

21

Innovez avec des partenaires

étrangers

Projetez de candidater à un appel à

projet européen ou international

(Eurostars, H2020, EUREKAé) en

collaboration avec un ou plusieurs

partenaires

Souhaitez vous faire accompagner

par un expert conseil pour préparer

le partenariat

Souhaitons faciliter la participation des

entreprises françaises aux

programmes collaboratifs

transnationaux

Prenons en charge 50% des

dépenses liées à la préparation du

partenariat (jusquô¨50 000 ú en

subvention)

Restons à votre disposition pour toute

information - Contactez votre chargé

dôaffairesen région !



Instrument PME Eurostars

But

Thématique

Développement

ÅFinancement de lôacc¯s aux march®s 

internationaux de PME portant des innovations

ÅTop-down: 13 topics ouverts

ÅPost R&D

ÅTRL 6 - démonstrateur

ÅDéveloppement de nouveaux produits

ÅProjet dôinnovation proche du march® 

(commercialisation 2 ans après la fin du projet)

ÅBottom-up: toutes thématiques

ÅTRL5/6

Public visé
PME(s) à fort potentiel de croissance, portant des 

innovations disruptives

R&D performing SME (leader du projet, 50% du 

coût total)

Consortium PME seule, ou consortium avec PME
2 participants de 2 pays membres de la 

communauté E* (au nombre de 36)

Durée de projet
Phase 1 : 6 mois

Phase 2 : 12-24 mois
Maximum: 36 mois

Financements

Montants

Subvention à hauteur de 70% (Biotech 100%)

Phase 1 : 50 000ú

Phase 2 : 0,5 ï2,5 Mú(Biotech max 5 Mú)

Phase 3: commercialisation ïpas de financement

direct > contacts et conseils vers Capitaux risqueurs

Subvention

Selon les modalités nationales de financements

France: 40% -30%

Taux de succès +/- 10 % (France +/- 7%) +/- 30 % (France 35%)

Cut-off
Phase 1: 08/11/2017

Phase 2: 18/10/2017
2 par an ïprochain mars 2018

Focus sur les programmes orientés PME



Instrument PME

Pour les PME innovantes avec un 
fort potentiel de croissance à 

lôInternational
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Phase 2

Projets de démonstration, 

prototypageé

Subvention couvrant 70% des dépenses 

éligibles (jusquô¨ 2,5 Mú)

Projet de 12 à 24 mois 

4 cut-off par an / prochaines dates : 

18/10/2017 ; 10/01/2018 ; 14/03/2018

Bpifrance peut vous accompagner avec 

lôaide à la faisabilité Europe  

Phase 1

Projets dô®tude de faisabilit®, 

validation du concept

Aide de 50 000 úsous forme de 

subvention

Projet de 4 à 6 mois

4 cut-off par an / prochaines dates :

7/11/2017 ; 14/02/2018 ; 2/05/2018

Bpifrance peut vous accompagner à 

travers le Diagnostic Europe

Programme de la Commission 
Européenne dans le cadre         

dôHorizon 2020



Diagnostic Europe

Vous Nous
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Etes porteur dôuneinnovation de

rupture et voulez accélérer votre

développement

Projetez de candidater à

lôInstrumentPME Phase 1 pour bâtir

votre stratégie commerciale à

lôInternational

Souhaitez vous faire accompagner

par un cabinet de conseil

spécialisé pour optimiser vos

chances de succès

Partageons avec vous le coût de la

prestation de conseil fixé à

5 000 úHT

Vous proposons, en partenariat avec

lôACI,une liste de cabinets

référencés

Simplifions la procédure avec un

dépôt de la demande en ligne sur

diageurope.bpifrance.fr

Restons à votre disposition pour toute

information :
zena.elkurdi@bpifrance.fr

sofia.santi@bpifrance.fr

mailto:zena.elkurdi@bpifrance.fr
mailto:Sofia.santi@bpifrace.fr


Aide à la Faisabilité Europe

Vous Nous
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Etes porteur dôuneinnovation de

rupture pouvant impacter le marché

international

Projetez de candidater à

lôInstrumentPME Phase 2 pour

accélérer le lancement de votre

innovation à lôinternational

Souhaitez vous faire accompagner

par un cabinet de conseil

spécialisé pour optimiser vos

chances de succès

Prenons en charge 50% des

dépenses liées à lô®laborationde votre

dossier de candidature

(plafond de 15 000 ú)

Vous proposons, en partenariat avec

lôACI,une liste de cabinets

référencés

Restons à votre disposition pour toute

information :
zena.elkurdi@bpifrance.fr

sofia.santi@bpifrance.fr

mailto:zena.elkurdi@bpifrance.fr
mailto:Sofia.santi@bpifrace.fr


Au-delà de cette présentation générale

patrick.cornet@bpifrance.fr

mael.mbaye@bpifrance.fr

mailto:patrick.cornet@bpifrance.fr
mailto:mael.Mbaye@bpifrance.fr


Conclusion
Charlotte Rix Nicolajsen

Auvergne-Rhône-Alpes Entreprises

Co-organisateurs



Co-organisateurs

ÅAccompagnement pré-montage de 1 à 4 jours par un consultant spécialisé sur:
ÅStratégie et maturation de projets européens
ÅMéthodologie et ingénierie de projets européens
ÅHorizon2020 Instrument PME

Å Après ���]���P�[���µ�Œ�}�‰��établissement du cahier des charges avec Auvergne-Rhône-Alpes 
Entreprises ou un de ces partenaires.

Å Sélection du cabinet de consultant par Auvergne-Rhône-Alpes Entreprises après appel 
���[�}�(�(�Œ���•���~�u���Œ���Z� �•���•�µ���•� �‹�µ���v�š�•

Å Prestation prise en charge à 80% par la Région Auvergne-Rhône-Alpes.


